Com o médulo PHC Gestéo pode gerir clientes
e fornecedores, stocks e encomendas,
propostas e folhas de obra, tesouraria e
bancos, enfim todas as areas vitais de uma
organizacao.

PHCGestao CS
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DETINATARICS

I Toda e qualquer
organiza$#o

Num s! ecr# a situa$#o global da empresa nas suas diversas vertentes.

Para conhecer melhor esta solu$#o PHC, clique aqui e veja um %Ilme PHC TV.
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Gest#o completa de Clientes e Fornecedores com contas correntes;
I Gest#o de Stocks e Servi$os;

I Encomendas, folhas de obra, propostas, consigna$#o, em dossiers Inteloosnientos parametriz&veis pelo utilizador

para uso interno);
I Documentos de Factura$#o (com reten$#o de IRS se necess&rio);
I Recibos para Clientes (de conta corrente ou de adiantamento);
Controlo completo de cobran$as a Clientes;

Pagamentos a fornecedores (de conta corrente ou adiantamentos);
Gest#o de Tesouraria real, previsional e or$amental;

e fornecedores, em formato XML;

Compras a fornecedores com gest#o de aprova$#o para pagamentos;

Gest#o de Comiss'es (por vendedor, por tipo de cliente, por fam*lias de produtas), e
Comunidade de utilizadores PHC, um sistema businesbusiness e eProcurement de troca de documentatre clientes

I Rappel de clientes e fornecedores, Promo$'es, Campanhas e Stocks Cativos;
I Em op$#o: grelha de cores e tamanhos (para actividades de vestu&rio e opl®#ds, liga$#o a terminais port&teis,

liga$#o a EDI e m!dulo PHC Obras;

Tabelas de pre$os com validades;

uma conta, entre outros.

1. Clientes eVendas

Sistema de Aprova$#o de Dossiers (dispon*vel apenas na gama PHC Enjerprise
Preparado para produzir o Ficheiro de Auditoria Fiscal Normalizado deuFa$#o (SAF-T PT);

Integra$#o com os servi$os de WebBanking do MillenniumBCP, podendsuttam o saldo e o extracto de movimentos de

O M!dulo PHC Gest#o permite o controlo total da &rea de clientes
e vendas. Este conjunto de funcionalidades engloba v&rias &reas da
actividade de qualquer Empresa, as quais, %cam completamente
controladas com a sua utiliza$#o. S#o elas:
I Gest#o de Clientes, com contas correntes e gest#o de cheques em
carteira;
Documentos de factura$#o;
I Vendedores e gest#o de comiss'es;
I Recibos (normais ou de adiantamentos);
I Stocks e encomendas;
I Gest#o de promo$'es e campanhas;
I Dossiers Internos (propostas, encomendas, consigna$#o, folhas
de obra, etc.).

Com os Documentos de Factura$#o, ao emitir facturetas de
d+bito, de cr+dito, guias de remessa, vendas a @inb, etc., actualiza
automaticamente os stocks (dar baixa dos artigos)cantas correntes
(nomeadamente os saldos dos Clientes) e a %chdidat€ (com a
factura$#o acumulada, os saldos por idades, etefjaRl+m de emitir,
tamb+m pode alterar, eliminar, consultar, etc., wglos documentos,
bem como calcular totais por diversos crit+rios.

Ainda em rela$#o 0 emiss#o de documentos propriamedita,

esta + totalmente automé&tica e integrada, existindiversas tabelas
pr+-de%nidas pelo utilizador (I.V.A., condi$'es deypmento, etc.), as
quais simpli%cam e aumentam a velocidade de emis#gtdocumen-
tos. Inclusivamente, pode facturar automaticamente pcpia de
outros documentos ou de dossiers internos (i.e. GulasRemessa,
Encomendas de Clientes, Propostas, Folhas de Olicd), e
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Emiss#o autom&tica de factura$#o.
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A Gest#o de Stocks permite efectuar a gest#o das existlncias, ou seja,
permite controlar as existlncias em armaz+m e lan$ar as entradas e
sa*das de artigos.

Ao efectuar uma an&lise de todos os movimentos de artigos, o
programa permite emitir listagens dos produtos dos quais se obt+m
maior lucro, o ranking de vendas, os que t1m maior contributo relati-
vamente aos custos (compras). A outro n*vel pode tamb+m controlar
0s produtos que se encontram acima do stock m&ximo, os que de-
vem ser encomendados e os produtos que se encontram em ruptura.
A aplica$#o permite a utiliza$#o de produtos compostos (Kits) e,
aquando do invent&rio (contagens f*sicas), podem ser lan$ados
automaticamente no %cheiro de movimentos de stock, os eventuais
acertos (quebras ou sobras).

O software permite a designa$#o do artigo em vé&rios idiomas e
de%nir o mesmo na %cha do cliente/fornecedor, o que possibilita a
impress#o na I*ngua que foi de%nida em cada um.

& SIocks & Seruicon
Lam Foan

o | B =

SUYL - Gufes ey

S dooon g pd

G

—

()

il

Tem a possibilidade de desactivar um artigo de farm impossibilitar o lan$a-
mento do mesmo nos documentos de factura$#o. A pada %cha do artigo
controla tudo o que lhe est& relacionado. Pode mespbservar v&rios gr&%cos
sobre os seus dados e movimentos.

A Gest#o de Clientes permite arquivar e controlar aslds b&sicos dos
Clientes, como por exemplo, nome, morada, né de contribuinte,azon
etc. Aqui + ainda poss*vel analisar os saldos dosit€iebem como
determinar os mais importantes, atrav+s de listagens orddas por
factura$#o. Este programa permite ainda criar e enwiailings para

os Clientes com a apresenta$#o que se desejar, uni&iiti muito pre-
tendido pela maioria das Empresas. Consegue ainda obtarma$#o
sobre a rentabilidade de cada cliente. Se possuir o m!dulo®Eonta-
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bilidade, sempre que introduzir um novo cliente, s#o deddiato
criadas as respectivas contas contabil*sticas no plancatgas.

Pode observar a partir da %cha do cliente todaaisforma$#o, desde o prazo m+dio de

recebimento, os documentos em d*vida, as propospasa ele emitidas, as encomendas,

os documentos de factura$#o, gr&%cos com a evolubactura$#o e rentabilidade, e
muito mais...
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A Gest#o de Contas Correntes serve para gerir todos os movimentospbre os saldos desses mesmos Clientes. Nesta &rea tem ainda ao

a d+bito ou a cr+dito, de contas correntes de Clientes, nomeada-

seu dispor um conjunto de outras funcionalidades como o historial, a

mente facturas, recibos, cheques, etc., de modo a permitir o controldistagem de d*vidas em aberto e o monitor de cobran$as.

Os Dossiers Internos s#o0 uma ferramenta que permitaraodos
aqueles dossiers que a Empresa utiliza para contralgumas &reas
internas, nomeadamente encomendas, consultas, prepas ou

mesmo folhas de obra. O utilizador de%ne todas aaaar*sticas de
cada dossier, ou seja, quais 0s campos que utiliz@spectivos nhomes,

como ser& impresso, 0 que movimenta, etc.

Por outro lado, dado que + poss*vel facturar a partir de um dossier,
toda a gest#o das encomendas + feita automaticamente. Os Dossi-
ers Internos poder#o ser utilizados como folhas de obra, pois num
dossier podem ser lan$adas referlncias e as respectivas quantidade
com pre$o de venda e de custo, 0 que permite controlar o que j& foi
colocado na obra, o que foi orfamentado, o que foi facturado e qual
o valor total da obra.

Pode utilizar os Dossiers Internos para diversos tipos de actividades,
sendo este um dos pontos fortes deste m!dulo. Os Dossiers InternosDada a 2exibilidade do utilizador de%nir tudo o que o dossier exe-
permitem gerir encomendas de Clientes ou fornecedores, de%nin- cuta, a aplica$#o permite gerir informaticamente a maior parte.

do se actualiza o campo de encomendas da %cha de cada artigo.
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Pontos Importantes

Pode criar os dossiers internos que desejar e de%nir

os nomes de TODOS os campos que utiliza. Tamb+m
as impress'es podem ser de%nidas por si tanto no
Software PHC3 como em qualquer processador de texto
com MailMerge.

Dossiers Internos

4 poss*vel criar uma base de dados ligada a catmtel e a v&rios arti-
gos, com 0 nome que se desejar, com 0S campos qigLEser e tudo
isto de uma forma muito simples. Pode, inclusivamentiesenhar ao
seu gosto a impress#o do dossier.

Documentos de factura"#o

Pode criar diversos documentos de factura$#o e de%ni-los segundo
v&rios crit+rios, nomeadamente, o que movimenta (c/c, stocks,
tesouraria), o que permite incluir em %cheiro (oramentos, facturas
pr!-forma, pedidos de factura$#o0), se a numera$#o se mant+m
sequencial na mudan$a de ano, bem como todos 0os documentos de
factura$#o usados regularmente pela Empresa. Nos documentos de
factura$#o tamb+m existe a possibilidade de desenhar o documento
ao seu gosto. Os documentos de factura$#o poder#o ser emitidos em
Euros ou em moeda estrangeira.

Impress#o de Documentos de Factura"#o
Permite de%nir tudo o que aparece na impress#o de forma livre ou
condicionada por um teste pr+vio, nomeadamente se aparecem ou
n#o os descontos, as referlncias, os locais de carga e descarga, um
local para a assinatura do Cliente, um gr&%.co, etc. Exemplos:

I Gr&%co, pode imprimir a factura$#o dos 5Itimos x meses do Cli-
ente que %gura no respectivo documento;
Impress#o Condicionada, neste caso tem a possibilidade de testar
os dados da impress#o de modo a que, caso a referlncia seja da
fam*lia @servi$os° o c!digo do artigo n#o aparece na impress#o;
entre muitos outros exemplos.

Documentos de factura"#o com 2 clientes (Leasing)

Existe a possibilidade de efectuar um documento de factura$#o para
um Cliente e lan$ar os movimentos de conta corrente, regulariza$'es
e integra$'es na contabilidade para um outro cliente, bastando uma
simples con%gura$#o num tipo de documento de factura$#o. Esta
funcionalidade apenas est& dispon*vel nas gamas PHC Advanced e
PHC Enterprise.

Actualiza"#o de Pre"os

A actualiza$#o de pre$os + bastante completa, podeedoolher qual
o pre$o a actualizar (de venda 6, 7, 8, 9 ou < @$prde custo), qual o
m-+todo a utilizar (somar um valor, multiplicar poma taxa ou multi-
plicar por uma margem de outro), qual o arredondanten (unidade,
centena, milhar, etc.), actualizando somente os@o8 que desejar.
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4 muito simples desenhar as impress'es dos seus documentos. Pode
introduzir qualquer campo do documento, com qualquer tipo de letra,
imagens desenhadas por si, objectos coloridos ou n#o, gr&%cos, pode pedir
uma previs#o antes de imprimir o documento, en%m, liberdade total para
criar documentos com uma imagem 0 altura da sua Empresa.
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Recibos de adiantamento Emiss#o0 Autom$tica de Factura"#o

4 poss*vel efectuar a inclus#o dos recibos de atliaento nas ven-  Existe uma rotina especial para a emiss#o automé&tica de factura$#o
das de forma a que sejam automaticamente deduziduss mesmas. Esta rotina pode ser utilizada de vé&rias formas: para emitir de uma
Al+m disto e se possuir o m!dulo PHC Contabilidadesne%cia ainda s! vez todas as facturas referentes Os guias j& emitidas, ou emitir as

da vantagem adicional da integra$#o automé&tica rentabilidade aven$as ou contratos que tenha registado, ou facturar as encomen-

da regulariza$#o dos adiantamentos inclu*dos nasdas. das para as quais existe stock para entrega. Nesta rotina + poss*vel
alterar as quantidades e os descontos a emitir nos documentos. A

Textos autom$ticos com Minutas pr%-de&nidas pelo utlizador emiss#o automé&tica de factura$#o torna mais f&cil, r&pida e e%caz

Devido 0 liga$#0 a qualquer processador de texto corailmerge, + gest#o administrativa do dia-a-dia.
poss*vel criar e alterar as minutas de envio de doeutos, de faxes,
de reclama$#o de contas, preencher e imprimir autorsathente sem Encontro de contas Cliente/Fornecedor

perder muito tempo. Pode tamb+m criar as minutas panailings No caso de uma mesma entidade ser simultaneamente Cliente e for-
sobre contas correntes em atraso e envi&-las autdaoshente do necedor, pode emitir um mapa com o encontro de contas correntes,
pr!prio software, assim como etiquetas para envio dartas. ou seja, com a lista de d+bitos e cr+ditos e respectivo saldo. Al+m

de emitir o mapa pode mesmo emitir 0s respectivos pagamentos e
Controlo de Custos e An$lise de Rentabilidade recibos de c/c para executar o encontro de contas.

O controlo de custos + um dos pontos mais cuidados, e por isso
deve permitir ao utilizador obter de imediato 0s custos e a respec-

tiva rentabilidade das vendas. Esta an&lise pode ser efectuada de & Pundebon- by T ———
v&rios modos: an&lise das vendas di&rias, emiss#o0 de um mapa € o= oo s e | i T it i
com os produtos vendidos e respectivo lucro, produto a produto, Zmlowielontcin) O msetiman o) Cagny
documento a documento e acumulado. Outra an&lise poss*vel + a T
observa$#o r&pida no ecr# da rentabilidade de um dossier interno £ T
00 1sm
(proposta, or$amento, etc.) ou de uma factura pr!-forma, de modo a, s 1mim
se necess&rio, rede%nir os pre$os para subir ou descer a margem. Esta st o
informa$#o, fornecida de uma forma r&pida e pré&tica, + muito 5til :x::“% j;§m
para a actividade do gestor no seu dia-a-dia. e T
i mmn
Informa"#o para o Gestor + Painel de Bordo 1‘}%}5 v
O programa possui uma &rea de informa$#o somente para o gestor bl sl
(Painel de Bordo) que lhe d& em qualquer momento, entre outras e e i
informa$'es, o total facturado e o lucro bruto em termos mensais e = —— =
e acumulado, incluindo uma compara$#o com o ano anterior (em  wwbes < =S =

termos mensais ou acumulados) podendo assim analisar a evolu$#o
percentual. Mostra ainda uma p&gina com as maiores d*vidas, o total Num ecr# apenas, toda a informas$#o vital sobre tvitade da sua
facturado no ano e no mls, o total em conta corrente no mls, os Empresa.
saldos bancé&rios (caso tenha o m!dulo PHC Gest#o completo). Esta
informa$#o + muito f&cil e r&pida de obter pelo pr!prio Gestor da
Empresa.

Invent$rio f*sico e lan"amento de desvios
Vantagens da Integra"#0 Completa Pode introduzir num local prlprio o invent&rio provenige das conta-
Uma das maiores vantagens da utiliza$#o do software + a gest#o gens f*sicas numa determinada data e em seguida@gpama lan$a,
r&pida da informa$#o. Assim, com este m!dulo pode a qualquer mo-segundo uma ordem do utilizador, os eventuais aceribs stock
mento, por exemplo, a partir da %cha do artigo observar para quem (quebras ou sobras). 4 tamb+m poss*vel inseriterat a localiza$#o
fez propostas do mesmo, a quem j& o vendeu, quem + que 0 enco- dos artigos para os quais se pretende lan$ar os sede stock,
mendou, etc. A partir da %cha do Cliente pode rapidamente observasendo a localiza$#0 dos mesmos visualizada na coasut stock
as encomendas que este j& lhe fez, as facturas emitidas e respectivpsr armaz+m. Pode inclusive utilizar leitores !ptis@ descarregar as
dados, que produtos Ihe foram vendidos e quais est#0 pagos. Ou leituras automaticamente no %cheiro de inventé&rio.
seja, tudo totalmente integrado.

Gest#o de cheques em carteira ou outros t*tulos de tesouraria

Gest#o de Comiss'es e Vendedores Possibilidade de gerir os cheques em carteira de modo a, por exem-
Controle as vendas realizadas por vendedor. Em gotg com uma plo, poder visualizar os vencidos e ainda n#o depositados, com a
tabela de comiss'es por vendedor, por tipo de prodatou por tipo facilidade adicional de efectuar automaticamente o dep!sito.

de Cliente, pode elaborar mapas de vendas e o c&lewitomé&tico de

comiss'es por escal'es de venda. Pode calcular tudkio sobre vendas An$lise de encomendas

ou apenas para aquelas que foram pagas durante o*pdo em Pode obter, a qualquer momento, uma lista de encomendas de
an&lise. Al+m disto, pode optar ainda por calcularcamiss'es sobre  clientes que podem ser satisfeitas e das encomendas que ainda se
a rentabilidade bruta. Num documento de factura$foder& existir encontram em aberto.

mais de um vendedor.
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Promo"es e Campanhas Stocks Pr%-Cativos

Com esta funcionalidade, pode criar promo$'es paoa seus Pode pr+-cativar stock numa encomenda a fornecedarg

produtos de%nindo a data de in*cio e de %m da mes®ado que determinada(s) encomenda(s) de Cliente, atrav+s dsdlers internos

a promo$#o/campanha pode estar em vigor para umatelgninada  con%gurados para esse efeito.

referlncia de stock ou grupo de referlncias ou anthm*lia de

produtos. A parametriza$#o pode ainda ser feita fipo de Cliente  Tabela de Pre"os com Validade

ou para todos os Clientes. Finalmente, de%ne seoanpf#o/cam- Pode ter v&rias tabelas de pre$os num ano, panmesmos artigos,
panha + um desconto de quantidade, desconto %xadu®#o de mas para intervalos de datas diferentes. Assim quaaltera a data,
pre$o ou um pre$o %xo. A partir da %cha do artigdepconsultar as  altera o pre$o usado automaticamente. Pode assoaciara determinada
promo$'es activas para determinada referincia deosk, podendo  tabela de pre$os a diversos Clientes ou criar takale pre$os para cada

seleccionar o intervalo de promo$#o que deseja \amar. cliente.
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Controlo de stocks negativos

Opcionalmente pode facturar com stocks negativos e mais tarde, Integra"#o Online

guando registar as entradas em armaz+m, actualizar automatica- Se possuir o m!dulo PHC Contabilidade pode efectuar a integra$#o

mente o custo de todas as vendas realizadas com stock negativo. online de documentos de factura$#o, recibos de clientes e recibos de
adiantamento de clientes. Assim, depois de gravar qualquer um dos

Quantidade alternativa referidos documentos, a aplica$#o vai integr&-los automaticaneent

Para cada artigo existe uma unidade de medida pijrat e uma unidade na contabilidade. Esta rotina + muito pré&tica e r&pida, no entanto, +

de medida alternativa, de forma a registar as compnuma unidade e~ sempre poss*vel integrar os documentos a partir dos ecr#s de inte-

as vendas noutra unidade. gra$#o da Contabilidade.

Stocks Cativos

Esta funcionalidade permite cativar stock a partir da emiss#o de dos-
siers internos con%gurados para o efeito (i.e. Encomenda de Cliente),
em todo o tipo de artigos, incluindo os que utilizam lotes ou grelhas

de cores e tamanhos, tendo conhecimento de forma r&pida qual a
guantidade cativada.
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RESUMO DESTRUTURA

ADIANTAMENTOS CLIENTES ARTIGOS E SERVI'OS
Registo dos adiantamentos Ficheiro completo de clientes. Ficheiro completo de artigos
elaborados pelo cliente e que e servilos.

pode ser abatido na factural#o.

PROPOSTAS E OR"AMENTOS

Emiss#o simples e impress#o num
processador de texto.

ENCOMENDAS CONTRATOS E AVEN"AS
Emiss#o e controlo completo Arquivo de todos os dados sobre avenlas
de encomendas de clientes. e contratos, para posterior emiss#o

automstica.

FACTURA"#0O VENDEDORES E COMISS$ES
Emiss#o e impress#o desenhada pelo Controlo de Vendas por vendedor e
utilizador. Pode emitir todos os c$lculo de comiss%es.

documentos, Guias, VD's, Facturas, etc.

CONTAS CORRENTES

Lan'amento autom$tico em conta
corrente de vendas a cr&dito.

RECIBOS

Emiss#o simples e pr$tica de recibos, actualizando
automaticamente as contas correntes.
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2. Comppess eFomesadineEs

Outra &rea do m!dulo PHC Gest#o s#o os forneced@esmpras.

W Compray -
Podendo ser utilizado isolado ou em conjunto comtos m!dulos, RS =i
esta &rea da aplica$#o permite gerir compras e éoedores, incluindo: e il WG W - .
Eoomenty ¥ facrs < e e
Contas Correntes de Fornecedores; el L

Pagamentos ou Adiantamentos;
Encomendas (consulta);

Outros Dossiers Internos. S D _m s, W

Argifcades Pulincs K W [t
Sart Kiustoa e itcads] EE i

347 s Rpute Gt 2 L
“esa M Dgta S184T g e M 2

E (L

et ey Beferanc Lot S 1 htw mM

Este m!dulo permite um controlo global sobre os fornecedores e as

compras e respectivos documentos bem como sobre o I.V.A. a pagar. ] e et B, AR TN
O ponto forte deste m!dulo + o seu sentido pr&tico, pois ao lan$ar o A1 el T
documento, por exemplo, uma factura de um fornecedor, actualiza
automaticamente o volume de compras global e a conta corrente do
fornecedor, o stock actual do artigo (caso esteja instalado o m!dulo
de stocks) e o volume de compras ao fornecedor, permitindo 0 Pode introduzir todos os dados sobre qualquer documento de compra a
posteriori tirar listagens de fornecedores, ordenadas por volume de fornecedor.

compras, listagens de contas correntes, entre outras.

A Gest#o de Fornecedores e Contas Correntes + ern sainelhante ARG T
0 gest#o de Clientes e contas correntes, pelo quetaa®nsultar o IO A S B L E000.daD }
texto referente a estes para os compreender e caiiicsobre a sua

utilidade e vantagens. Fem—

orads Rud Agores, 1]

) Nimer

informagic | Dados francercs | Dwersss | Intemet  Extsbeiecmentos 1 tors comeree
1R o Reguimcnco |
o Provessader Tem

N
B oo
i

& asaes
1e® Contrbunte
Plafond de credtn
Tem a possibilidade de desactivar um fornecedor de forma -
a impossibilitar o lansamento de novos documentos para D=
0 mesmo. e - —
Os Dossiers Internos s#o0 uma ferramenta que permiteies todos mendas de fornecedores, dado que pode de%nir-se se azaualu

os dossiers que a empresa usa para controlar algseeas internas, n#o o campo de encomendas da %cha de cada artignoBtro lado,
nomeadamente encomendas, consultas, propostas ou mesfolhas dado que + poss*vel facturar a partir de um dosdigda a gest#o das
de obra, etc. O utilizador de%ne por completo todasamcter*sticas encomendas + feita automaticamente. Pode ser utitibecomo consul-
de cada dossier, ou seja, quais 0s campos que atéizespectivos tas a fornecedores, dado que para cada dossier podeniagbadas
nomes, a respectiva impress#o, os movimentos, etc.€Patlizar este  referlncias e as respectivas quantidades com prd@o/enda e de
sistema para o mais variado tipo de actividades, sreste um dos custo, 0 que permite controlar a partir da %cha dea artigo quais as
pontos mais fortes deste package. Pode ser utilizgoa gerir enco-  consultas feitas a cada fornecedor e qual o melhor§oe
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Ponltos Importantes

Dossiers Internos dados, que produtos Ihe comprou, tudo de uma forma integrada.
4 poss*vel criar uma base de dados ligada a cadzefoedor e a v&rios
artigos, com 0 nome que se quiser, Com 0S campos g&a quiserem e e e T e

tudo isto de uma forma muito simples. =

W EEy e

Programa Completo para Gest#o de Compras
Visto que + poss*vel criar dossiers de v&rios tipes como criar as prr el
minutas de texto para cada um, todas as necessidade circuito de e | diwie i ]

1

1

-+

ma v

. . . ooty ek 4 jURETE ) "
compras %cam satisfeitas, assim como a sua aprovag&# pagamento. iy
Emiss#0 da Encomenda a Fornecedores
Ap!s escolhido o fornecedor + emitida a respectiva encomenda, a ]
qual pode ser imediatamente copiada da respectiva consulta e cor- ! = g
rigida se necessé&rio. O programa vai imediatamente actualizar a %cha | .- ——r it
dos respectivos artigos. Esta encomenda pode depois ser impressa

num"’_‘ m'nu_ta pripria ou numa minuta de fax, de modo a ser enviada Como nos Clientes, a partir da %cha do fornecedor pode analisar toda a
0 mais r&pido poss*vel. sua informa$#o, como por exemplo consultar as encomendas.

Recep"#0 da Encomenda

Quando a encomenda + recepcionada, + lan$ada uma compra, Emiss#o Autom$tica de Encomendas a Fornecedores

copiando automaticamente a respectiva encomenda, o programa  Para empresas com maior volume de compras, cri&mos um sistema
actualiza imediatamente a conta corrente do fornecedor, as quanti- de encomendas autom&ticas. Assim, o programa permite em fun$#o
dades encomendadas e as quantidades em stock. do historial de cada artigo determinar qual o seu ponto de enco-
Assim, o ponto forte desta &rea + o facto do utilizador ter apenas demenda, ou seja, a quantidade a partir da qual devemos encomen-
digitar uma vez as referlncias que deseja, dado que a partir da* o prar o artigo. Por outro lado, em fun$#o da pol*tica de stocks que o
grama emite as outras consultas copiando as referlncias da primeiraytilizador de%niu, pode tamb+m determinar automaticamente qual a
emite a encomenda a partir da consulta, e lan$a a compra a partir dguantidade !ptima a encomendar. Com estas duas vari&veis, e de%n

encomenda, tudo de uma forma f&cil e infal*vel. do qual o fornecedor preferencial de cada artigo, o programa emite
sugest'es de encomendas para a emiss#o autom&tica da encomend:
Textos autom$ticos a fornecedor.

Devido 0 liga$#0 a qualquer processador de texto,0sgvel criar e
alterar as minutas de envio de documentos, de fax,rdelama$#o de An$lise de encomendas

contas, preenchendo-os e imprimindo-os automaticamgen minimi- Pode obter a qualquer momento uma lista das encomendas a for-
zando o tempo dispendido. necedores que ainda se encontram em aberto.

Informa"#o0 Completa sobre o Fornecedor Sugest#o de encomendas a fornecedores

4 poss*vel, a partir da %cha do fornecedor, obseogos os docu- Pode emitir uma sugest#o de encomendas a fornecedores, per-
mentos de compras, 0s artigos comprados, a que greXjuando, mitindo-lhe assim analisar/aprovar o que compra e a quem, antes de

bem como todas as encomendas e consultas realizadaem aberto,  emitir as respectivas encomendas.
ponto este, que facilita e melhora substancialmeraegest#o dos

fornecedores e compras. Dossier de pre"os de fornecedores
Se utiliza o sistema de multi-fornecedor por artigo, pode actualizar
Assistente de Emiss#o de Pagamentos automaticamente num dossier de pre$os por fornecedor, o 5Itimo

Pode gerar automaticamente os pagamentos a efectuar, segundo urpre$o de compra de cada artigo, sempre que efectua uma compra ac
crit+rio pr+-de%nido, como por exemplo, pagar o que j& est& vencidimrnecedor em quest#o.

Com esta lista de pagamentos pode emitir os respectivos cheques ou

enviar em formato PS7, para o seu banco efectuar os pagamentos pEmiss#o autom$tica de pagamentos a fornecedores

transferlncia bancé&ria. Pode emitir os pagamentos para todos os documentos vencidos, au-
tomatizando assim esta &rea e poupando, por consequlncia, tempo
Integra"#0 OnLine administrativo aos utilizadores.

Se possuir o m!dulo PHC Contabilidade pode efectuar a integra$#o

online de documentos de compra, pagamentos a fornecedores e Caso existam adiantamentos a fornecedores que foram efectuados

recibos de adiantamento a fornecedores. Assim, depois de gravar e que v#o ser devolvidos, + poss*vel nos pagamentos a fornecedore!

qualquer um dos referidos documentos, a aplica$#o vai inedos na incluir adiantamentos para que os mesmos sejam regularizados. Por

contabilidade automaticamente. Esta rotina + muito pr&tica e r&pidagxemplo, + efectuado um adiantamento por conta de determinada

no entanto, + sempre poss*vel integrar os documentos a partir dos encomenda. Posteriormente n#o + poss*vel a satisfa$#0 dessa enco

ecr#s de integra$#o da Contabilidade. menda por parte do fornecedor, como tal ser& devolvido o respectivc
adiantamento.

Vantagens da Integra"#0 Completa

Tamb+m aqui, uma das maiores vantagens do software + a gest#o Adiantamentos a Fornecedores

r&pida da informa$#o. Assim, com este m!dulo pode a qualquer mo-4 poss*vel efectuar a inclus#o dos adiantamentos casipras,

mento, por exemplo, a partir da %cha do artigo, observar para quemdeduzindo-os automaticamente ao total da factural+n disto, e se

o vende, a quem fez consultas, que pre$os lhe forneceram, a quem possuir o m!dulo PHC Contabilidade, bene%cia ainidavantagem

o encomendou, etc. A partir da %cha do fornecedor observa rapida-adicional da integra$#o automé&tica na contabilidade regulariza$#o

mente as encomendas que lhe fez, as facturas emitidas e respectivados adiantamentos inclu*dos nas compras.
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Reten"#o0 de IRS Lan"ar compras em valor

Pode executar a reten$#o de IRS aos seus fornecedores atrav+s dePode, por exemplo, lan$ar uma diferen$a de pre$o ou urscdato
Compras, Pagamentos ou Adiantamentos a Fornecedores. A reten$#atra praticado pelo fornecedor de modo a n#o afectar as qudaties
+ v&lida tanto para fornecedores nacionais como estrangeiros. e s! in2uenciar o PCMP (Pre$o de Custo M+dio Ponderado) dgeart

Despesas adicionais nas compras
Existem diversas formas de registar despesas adid®nas docu-
mentos de compra, de modo a afectar o custo dosgos comprados.

RESUMO DESTRUTURA

ADIANTAMENTOS FORNECEDORES ARTIGOS E SERVI"OS
Registo dos adiantamentos ao Ficheiro completo de clientes. Ficheiro completo de
fornecedor. artigos e servilos.

CONSULTAS A FORNECEDORES

Emiss#o simples e impress#o num
processador de texto.

ENCOMENDAS A FORNECEDORES

Emiss#o e controlo completo de encomendas a fornecedores.
A sugest#o dos artigos a encomendar pode inclusivamente
ser autom$tica.

COMPRAS

Controlo das compras em conjugal#o com a gest#o de
encomendas. Pode, no entanto, utilizar as compras sem a
gest#o de encomendas.

CONTAS CORRENTES

Lan!amento autom$tico em conta
corrente de compras a cr%dito.

PAGAMENTOS A FORNECEDORES

Emiss#o simples e pr$tica de cheques, actualizando
automaticamente as contas correntes.
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A 5ltima &rea que integra o m!dulo PHC Gest#o “eadliraria que foi
desenvolvida de modo a controlar tudo o que envoldinheiro, tanto
de onde ele vem, como, onde est& e para onde fesid, este m!dulo
inclui:

I Gest#o de tesouraria di&ria, incluindo caixa e bancos;

| Gest#o banc&ria e reconcilia$#o de extractos;

| Gest#o de Previs'es de Tesouraria;

I Monitor de Gest#o Previsional de Tesouraria;

I Or$amentos de Tesouraria e an&lise de desvios.

Na &rea de Tesouraria Real s#o lan$ados diariantedtes os movi-
mentos que envolvam dinheiro, desde cheques, pagamesipor
caixa, recibos, transferlncias bancé&rias, etc. Aip@desta base de
dados pode, de uma forma simples, apurar rapidamesgddos de
caixa e bancos, a evolu$#o mensal de determinado tifgoreceita ou
despesa, imprimir a folha de caixa ou relat!rios meisde entradas
e sa*das, agrupadas por c!digos, que permitem ao méfior ter uma
no$#o muito concreta da situa$#o de tesouraria da esga, bem
como da sua evolu$#o. Pode ainda registar os takksdep!sito efec-
tuados, bem como imprimi-los, tal'es estes que pod#&o eventual-
mente incluir os cheques em caixa/carteira.

A qualquer momento pode obter mapas de an&lise dédés por si,
com a origem do dinheiro (recebimentos) com a syaliea$#o (paga-
mentos), divididos por c!digos/rSbrica, bem como asaldos mensais
e acumulados. Pode imprimir esta an&lise ou expde&ara Folha de
C&lIculo ou mesmo observar um gr&%co para qualqobali

A &rea de Gest#o Banc&ria serve para controlaaldes e respectivos
movimentos das contas bancé&rias, individualmentera conjunto. A
simplicidade e rigor na reconcilia$#o com os ext@banc&rios + uma
das principais vantagens, pois est& sempre assedataexactid#o dos
saldos.

Caso tenha uma conta Millennium BCP, tem a podsihile de ligar
directamente ao seu banco para consultar o saldoutea conta, ou 0
extracto de movimentos, assim como importar o reiféw extracto para
posterior reconcilia$#o, tornando assim este prosesnuito mais c+lere
e e%caz, pois para al+m dos ganhos de produtividexistentes, pode
minimizar os erros decorrentes deste processo, sgwel tamb+m fazer
uma tranferlncia banc&ria pontual aqguando de um agento a for-
necedores, assim como a recep$#o do %cheiro P&#/me0s cobran$as
dos recibos.

Como pode constatar essta liga$#o permite a orga$i#o ser muito
mais &gil e tudo isto assente num rigoroso contrale acessos.

m
r

Tem a possibilidade de lan$ar despesas de acerto, acedendo directa-
mente aos ecr#s de Documentos/ Movimentos de tesouraria.

Permite ainda todo o tipo de listagens necess&pasa um controlo
absoluto das contas bancé&rias de uma Empresa.

Se necess&rio pode importar um extracto em formato digital (en-
viado em %cheiro pelo banco) para que a reconcilia$#0 seja muito
mais r&pida e e%ciente.

Para cada conta bancé&ria + poss*vel efectuar uma liga$#o com os
Webservices Millennium BCP, onde poder& entre outras coisas con-
sultar os saldos da conta e consultar os movimentos da conta.

S T o I ) R T e ) Nl B R (T |

Pode %ltrar os resultados por Intervalo de datas ou at+ pelos
Movimentos n#o reconciliados.
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Sistema de D%bitos Directos

O Sistema de D+bitos Directos, permite gerar o %otgara enviar
ao banco com os dados das cobran$as efectuadasdadnito directo.
Assim de uma forma r&pida + possivel criar o %otoaim todas as
cobran$as.

A &rea de Gest#o de Previs'es de Tesouraria + um dos instrumen- Para apoiar a gest#o previsional, pode gravar os movimentos

tos mais valiosos para qualquer Empresa, estando ligada 0 &rea de constantes mensais e actualizar rapidamente as previs'es. Estes

Gest#o Di&ria de Tesouraria. Assim, com base no saldo actual de movimentos ser#o aqueles que acontecem todos 0s meses como,

tesouraria (caixa e bancos) e atrav+s do lan$amento das v&rias desper exemplo, rendas, vencimentos, custos %xos, etc. Tudo feito para

sas e receitas previstas (quer sejam de car&cter perildico, como popoupar tempo e ganhar e%c&cia na gest#o de tesouraria.

exemplo uma renda de Leasing ou espor&dico como a cobran$a a

Clientes), este m!dulo apresenta automaticamente a evolu$#o do  Monitor de Gest#o Previsional de Tesouraria

saldo previs*vel de tesouraria da empresa, real$ando o momento enfEste monitor permite ao utilizador ter uma perspecdigeral da sua

gue pode ter problemas de tesouraria e em que montantes. tesouraria, permitindo uma observa$#o de Movimentos @lesouraria
e de Movimentos de Previs'es de Tesouraria, agrupadmr Grupo

S#o real$ados ainda aqueles lan$amentos que j& ultrapassaram a e Sub-Grupo de classi%ca$#o de Tesouraria, e ordenaatodata de

data limite prevista. Desta forma podem ser antecipadas e corrigidasnovimento, dentro desses grupos.

situa$'es de tesouraria que, por apenas uma quest#o de tempo,

poderiam representar graves problemas de liquidez, problemas estes

que s#o sempre de evitar.

A qualquer momento pode obter a simula$#o sobre o que v#o ser os
seus saldos bancé&rios no futuro em fun$#o do que est& de%nido nas
previs'es, aparecendo a vermelho os saldos negativos>

A &rea Or$amentos de Tesouraria permite introduzir todos os dadosPor outro lado, + poss*vel o utilizador inserir registos de Or$amento
sobre a previs#o de tesouraria por per*odo, para cada rsbdie%nida de Tesouria com base no Ano Anterior.

por si. Com esta de%ni$#o pode obter todos os meses uma previs#dudo feito para poupar tempo e ganhar e%cé&cia nstiye de tesouraria.
por exemplo, de rendas, vencimentos, custos %Xxo0s, entre outros.
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Controlo imediato Gest#o de Contas Caucionadas

Uma das grandes di%culdades do gestor + controlar o seu dinheiro, Nas contas de tesouraria pode criar contas caucitess de%nindo para
bem como controlar a evolu$#o das suas disponibilidades. Este cada uma delas o plafond respectivo e o juro a egli A an&lise de saldos
programa permite no momento saber quanto dinheiro tem exacta- por conta permite visualizar e controlar o @valooiputilizar® e @valor
mente, e muito mais importante, quanto vai ter, ou seja, como ir#o0  do juro di&rio®, este 5Itimo, calculado quando anta apresenta saldo
evoluir os saldos em fun$#o do que deve e do que Ilhe devem. Com inferior a zero.

esta situa$#o regularizada o gestor n#o + apanhado desprevenido,

podendo tomar as suas decis'es %nanceiras atempadamente, ou  Recibos de clientes com v$rios cheques

seja, muito antes dos problemas surgirem. Pode, para um recibo de Cliente, informar/ lan$ar os v&rios cheques
gue o cliente entregou para fazer o respectivo pagamento, sendo as-
Simula™es da sua situa"#0 &nanceira sim poss*vel espelhar da melhor forma o que realmente aconteceu.

Atrav+s das previs'es + poss*vel fazer an&lisesmio@ com que saldo

%ca se aquele cliente n#o pagar? @ ou @ se n#adiehkiro ent##o que  Ficheiro de Auditoria Fiscal Normalizado (SAF-T PT)

pagamentos devo adiar para manter a liquidez da emaga? Todas estas As empresas que exer$am a t*tulo principal uma actividade de natu-
an&lises s#o muito simples de fazer: basta alterdata das previs'es de reza comercial, industrial ou agr*cola e que organizem a sua contabi:

pagamentos e recebimentos e rever a simula$#o deles lidade com recurso a meios inform&ticos, %cam obrigadas a produzi
0 %cheiro Standard AuditFile for TaxPurposes + Vers#o Portuguesa,
Integra"#0 Completa tamb+m conhecido como SAF-T PT.

A integra$#o + completa com as restantes &reasef#p, ou seja, oS re-

cibos s#o automaticamente lan$ados em caixa ou b@ndJm pagamen- O SAF-T PT + um %cheiro que cont+m dados contabil*sticos %&veis
to a fornecedor, al+m de regularizar a respectioata corrente, actualiza que se podem exportar de um sistema contabil*stico original por

0s movimentos bancé&rios, os saldos da conta e aipelanite imprimira ~ um per*odo de tempo espec*%co, que se |1 faciimente em virtude de

carta de envio do cheque (parametriz&vel) com tudiscriminado. sua normaliza$#o de formato, e que pode ser usado para %scaliza$;
pelos funcion&rios das autoridades tribut&rias.
An$lise Gr$&ca do Controlo de Receitas e Despesas Em virtude desta obrigatoriedade, o M!dulo PHC Gest#o, inclui

O programa permite analisar a evolu$#o mensal das receitas e despéesde j& a possibilidade de produ$#o do Ficheiro de Auditoria Fiscal
sas. Al+m disso, + permitida a an&lise gr&%ca de cada r5bteanide Normalizado (SAF-T PT) Factura$#o e o %cheiro SAF-T-PT de Auto.
nando assim, de uma forma visual despesas que estejam a aumentaura$#o. Estes %cheiros est#o de acordo com a Portaria n.é 66J7/7Y
signi%cativamente ou o decr+scimo das receitas. de Z de Outubro.

Painel de Bordo Pode contar ainda com uma ferramenta chamada Analisador de SAF
Na sua op$#o de painel de bordo, em conjuga$#o comeszimos de  T-PT onde + possivel validar o %cheiro produzido por contrapartida
d*vidas a receber e a pagar, pode observar os talaisecebimentos do schema da DGCI e visualizar o seu conte5do de uma forma f&cil
e pagamentos acumulados e do m1s, os saldos por egeta previs#o intuitiva.

da evolu$#o de saldos. Tal torna muito e%caz a ggstéssional da

tesouraria. No Monitor de dados do SAF-T-PT poder& importar dados do Ficheir
SAF-T-PT de forma r&pida e f&cil.
Reconcilia"#0 Banc$ria Sendo possivel importar informa$#o de Clientes, Fornecedores,

Com o sistema de introdu$#o do resumo de cada extracto banc&rio,Produtos e Plano de Contas.

+ muito simples e r&pido executar a reconcilia$#o bancé&ria. Basta

pedir um extracto da respectiva conta para o ecr#, o qual vem com Envio de seguida por email

um visual semelhante ao prlprio extracto banc&rio e marcar/picar osPassa a ser possivel em v&rias zonas do softwarexy@mnplo nos reci-
movimentos que se encontrem no extracto. De seguida, o programabos, selecionar um conjunto de recibos com base em uind% enviar
fornece as diferen$as entre os saldos da tesouraria da empresa e 0 0s mesmo de seguida por email e em pdf, permitindong@s muito
constante no Banco. interessantes de produtividade devido 0 e%c&cia dgsbcesso.

Tal'es de dep+sito Liga"#o a software externo
Ao lan$ar um dep!sito, pode introduzir todos os valores depositados Os utilizadores podem passar a ligar a folhas de c&culo de cldigo
num tal#o e imprimi-los no impresso pr!prio do banco ou, eventual- aberto para, por exemplo, fazer altera$'es de seguida a um conjunto

mente, imprimir uma rela$#o para juntar ao tal#o. Se possuir o de artigos no sentido de alterar os seus pre$os, ou ainda ligar a soft-
m!dulo Contabilidade pode efectuar a integra$#o online dos tal'es wares de mapas para localizar uma morada a partir de uma %cha de
de dep!sitos. cliente, ou ainda a partir desta mesma %cha, efectuar uma chamada
teleflnica via software de VolP. Todos estes processos embebidos
Cobran"as Via banco no Software PH& visam minimizar custos e tornar a utiliza$#o do

Com esta funcionalidade passa a poder escolher movimentos de  software muito mais agrad&vel, simples e produtiva.

conta corrente de clientes com base em diversos crit+rios, sendo

de seguida gerado autom&ticamente um recibo para cada um dos Filmes de forma"#o on-line

movimentos introduzidos, podendo de seguida gerar o respectivo  Se tiver subscrito a Vantagem garantida pode, ditiente dentro

%cheiro PS7 para envio ao banco, este %cheiro gera de imediato urda software e no local onde est& posicionado, aced@onte5dos

transferlncia banc&ria. multim+dia relativos a forma$#o relacionada com o ted@onde
chamou essa ajuda.

No %nal pode ainda importar o %cheiro enviado pelodoeque vai

permitir processar automé&ticamente todos os recibgse tenham o

status de cobrados no %cheiro de retorno.
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RESUMO DESTRUTURA

Registo dos adiantamentos Com o $cheiro de clientes e
realizados pelo cliente e que stocks pode criar diversos
podem ser deduzidos na dossiers internos.
factural#o.

>
14

entre si, de modo a permitir ao
utilizador usar o ciclo de
documentos que desejar. Um

Qualquer dossier pode ser facturado,
eliminando erros e perdas de tempo.

consulta d' origem a uma
proposta, que por sua vez, d(
origem a uma encomenda.

v

FACTURA"#0O a

Pode emitir todo e qualquer documento de factural#o, seja
introduzindo directamente, seja copiando de uma encomenda
ou proposta. Se for a cr%dito o seu valor % lan!ado em contas
correntes e em previs&es de tesouraria.

S

Sea venddTor a'tr¥ito, o seu valor % lan'ado em
conta corrente e em previs#o de tesouraria.

v

RECIBOS e

REAL:

Movimentos habituais — —
Dep$sitos A previst#o de tesouraria % totalmente

Gest%o de Caixa autom(tica, ou seja, resulta da normal
Gestobo Banc&ria t'm trabalho acrescido+, podendo simular a
Reconcilia'%o0 Banc&ria ol?

seus saldos de cada banco. Pode assim,
antecipar faltas ou excessos de liquidez)

P
A)s dossiers podem ser copiados

exemplo deste ciclo permite que a

actividade das outras (reas do software *n#o

O mesmo com os dados de  Registo dos adiantamentos
fornecedores. realizados ao Fornecedor.

Quando a encomenda chega basta introduzir
a compra, a partir da qual o programa
actualiza todos os dados.

COMPRAS

Ao lan'ar a compra pode lan'ar de
imediato em conta corrente.

S

Pode emitir o pagamento, actualizando de imediato a conta
corrente do fornecedor, a conta banc(ria, retirar das previs&es de
tesouraria e colocar na real e ainda imprimir o cheque)

PAGAMENTOS E CHEQUES

PREVIS(ES:
Movimentos a Cr)dito
Movimentos Constantes

evolul#o dos saldos banc(rios, nomeadamente,
saber com anteced'ncia como ir#o evoluir os

p.15
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Dashboard PHC Gestao (opcional)

Este template tem como objectivo disponibilizar um conjunto de
an&lises e indicadores que permitem um olhar mais detalhado para
0s n5meros da empresa e do neg!cio, contribuindo para um melhor
suporte 0 decis#o. Esta + uma importante ferramenta de gest#o para
o decisor, pois num 5nico local e de forma centralizada pode rapi-
damente saber qual o estado do seu negl!cio sem ter de interpretar
grandes volumes de dados.

Assim este template + disponibilizado num painel de informa$#o,
constitu*do por v&rias p&ginas, em que cada uma representa infor-
ma$#o sobre determinada &rea de gest#o.

A &rea de gest#o engloba uma s+rie de indicadores que permitem
visualizar an&lises essenciais 0 performance da empresa. Se possuir 0
m!dulo PHC Gest#o, com o PHC Dashboard pode: Ao analisar esta p&gina, o gestor %ca com uma leitura mais objectiva
I Analizar a rentabilidade do neglcio, o que lhe permite, por exem- sobre o estado de trls dos principais elementos do neg!cio.
plo, saber quais os Clientes mais valiosos, qual o melhor comercial
ou qual o produto com menor volume de vendas; Vendas
I Monitorizar os Movimentos Banc&rios e saber qual o banco com Nesta &rea pode visualizar indicadores que representam o cresci-
maior saldo; mento do ano actual e anterior, analisar quais os valores acumulados
Conhecer o n*vel de rentabilidade da empresa no momento, e tem a possibilidade de analisar essa informa$#o mensalmente.
visualizando se o objectivo de crescimento do neg!cio est& a ser

cumprido; Clientes
I Saber de imediato quais as &reas cr*ticas do neg!cio por segmerNesta p&gina observa o total do saldo de Clientes em aberto, sabe
to de mercado, por zona, por marca, entre outros. quais os Clientes que representam o maior volume de vendas, quais

0S que representam maior lucro para o seu neg!cio, quais 0os comer-
cias que vendem mais, entre outras informa$'es de r&pida an&lise.

Fornecedores

A informa$#o disponibilizada cont+m dados muito semelhante 0
p&gina dedicada aos Clientes, mas na perspectiva de fornecedores.
Assim, podemos encontrar, por exemplo, indicadores relativos 0
percentagem do saldo em aberto face ao total de compras, tal como
o valor total desse mesmo saldo.

An$lise de Vendas
Esta &rea multi-dimensional disponibiliza in5Smeros eixos pelos quais
pode olhar para o neg!cio, o que permite de um modo muito e%caz
perceber como est#o distribu*das as vendas, comparando marcas,
modelos, tipos de produtos, tipos de Clientes, entre outros.

Num 5nico monitor, tem acesso a uma s+rie e iehEknes pemitem
analisar o actual estado da empresa.

Indicadores

Nesta zona, a informa$#o disponibilizada peldduldditoiensece
elementos sobre o estado em que se encontnaarFadtacadiag#o, Te-
souraria e as Compras da organiza$#o. NuntbémcotezstRasi@nieunida
informa$#o do volume de factura$#o e da suariediabtio, skbsasde
%nanceira da empresa e da evolu$#o do vobluteecdenpoaspras.

Tesouraria

Na &rea inteiramente dedicada O tesouraria, sgemdsaitesiqgaibo
banco que pretende analisar, visualizando deddiethiais resultados
com base em gr&%cos e movimentos.

Independentemente do eixo que pretende, com este pal pode
analisar as vendas da empresa num 5nico local.

p.16
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Distribui"#o de Vendas um dos indicadores foi constru*do para mostrar logo onde + mais
Esta p&gina permite que, num relance, apenas o gestor veri%que o forte, assim, as an&lises est#o ordenadas, tomando como exemplo ¢
seu neglcio em quatro eixos principais: Segmento de mercadonp, indicador da Marca, aquela que representa o maior volume de ven-
Fam*lia e Marca. Com gr&%cos em forma de queijo pode analisar das para a que representa o menor volume vendas.

facilmente onde + que o neg!cio se encontra mais forte em cada um

destes eixos. TOP Varia™es
Uma das maiores responsabilidades de um gestor + o de antecipar a
TOP Vendas m&s not*cias, j& que s#o as que devem ser tratadas o mais rapidam

Ao olhar para todos os indicadores representados %ca a saber qualte poss*vel, para que essa tendlncia seja invertida. Assim, neste Pal
o estado do neg!cio em cada uma das suas vari&veis. Ao entrar nesteel, a informa$#o aparece inicialmente ordenada para apresentar as
ecr#, a informa$#o imediatamente disponibilizada n#o + feita de umanaiores varia$'es negativas registadas em cada um dos indicadores
forma arbitr&ria mas sim com um crit+rio muito claro, ou seja cada

pi7
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e~
cal UL

Veja 0 que alguns utiliz

SegundoPaulo Vieira, Executivo da Assibetg o Software PH&+ aos computadores port&teis TOSHIBA, necessita de ferramentas qui

extraordinariamente simples de utilizar, com um interface gr&%co permitam uma grande facilidade de adapta$#o, quer a novos tipos d

simples e agrad&vel, o que simpli%cou signi%cativamente o procesgwodutos, quer 0 frequente implementa$#o de novos processos. Este

de adapta$#o ao mesmo®°. maleabilidade do Software PH&Zonjugada com o enorme potencial
de consulta e an&lise de dados, permitiu um melhor e mais vers&til

Ant+nio Pereira, Director de Sistemas de Informa"#o da CEPSA  controlo e adapta$#o 0 din\mica do neg!cio®.

real$ou que as solu$'es PHC: criaram uma maior autonomia opera-

cional das %liais, permitindo obter uma informa$#o mais objectiva eDr. Lu*s Marvanejo, Respons$vel dos Armaz%ns Marvanejdisse

oportuna.® que @Tendo sido poss*vel integrar os diversos processos de neg!cio
no PHC, que, pela sua capacidade de gest#o de todas as vertentes

De acordo conDinis Pires, respons$vel do Convento do Espi- do neg!cio, apoiada pela disponibiliza$#o de informa$#o em tempo

nheiro, com o Software PH&®conseguiu-se automatizar todos real, permite tomar decis'es de gest#0 no momento certo, foi pos-

0s processos internos da organiza$#o, obtendo assim uma maior  s*vel eliminar redund\ncias administrativas e optimizar processos,
produtividade da parte dos utilizadores e consequentemente ganhosaumentando a produtividade dos recursos humanos e a e%cilncia
de e%cilncia de toda a estrutura, com vantagens acrescidas para ogsomercial da empresa.®

nossos clientes®.

An*bal Pereira, Administrador da Quinta Grande, revelou que
@A Quinta Grande, na qualidade de Assistlncia T+cnica Autorizada

Esteja sempre a par de todas as novidades, formacéo,
artigos de opiniao e promacoes PHC.

Se deseja estar actualizado sobre as novidades PHC
e receber periodicamente informagé&o relacionada com
0 NOsso software subscreva a “iDirecto” no nosso site
na Internet em www.phc.pt/idirecto
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O Software PHC3 + uma ferramenta imprescind*vel na gest#o di&riaas funcionalidades aqui descritas n#o se mantenhammesmo

de uma empresa. Trata-se de um software cuidadosamente estudadmrmato. Se considerar vital alguma funcionalidaéen particular,
por utilizadores reais e desenvolvido segundo os seus conselhos, veri%que na Demonstra$#o do Software se a mesmeesponde ao
conjuntamente com a nossa experilncia acumulada desde 6JZJ.  que necessita.

Todo o seu modo de funcionamento est& orientado para melhorar a Para mais informa"#o
actua$#o das Empresas, aumentando a produtividade dos colaboraPara saber mais sobre este m!dulo pode consultar o portal PHC em
dores, minimizando os tempos improdutivos e facilitando assim as  www.phc.pt
tarefas rotineiras.

Quem % a PHC
Se tem a preocupa$#o com a redu$#o de custos da syaresa, com A PHC + uma empresa 6YY” Nacional, nascida em 6JZJ e totalment
a an&lise de rendibilidade da mesma e com o aumedéoe%c&cia das dedicada a aumentar a produtividade das empresas ambiciosas e
vé&rias &reas, ent#o deseja com certeza vir a sedasrmuitos utiliza- inovadoras.
dores do Software PHC3.

Possu*mos uma rede de 89Z Parceiros certi%cados e 666 colabora-
Este documento tem como objectivo descrever as fimealidades dores em Lisboa, Porto, Madrid e Maputo. O Software PHC3 + utilize
do software. Em virtude da sua constante evolu$#@oss*vel que  do em mais de 78._YY organiza$'es, por mais de 66Y.YYY utilizador

]7Y6Y PHC | Todos os direitos sobre este documento est#o reservados. Este documento tem apenas objectivos de informa$#o. design | www.cabine.pt
A PHC n#o d& nenhuma garantia, expl*cita ou impl*cita, no conte5do deste documento. A marca PHC + uma marca registada. p.20



